
WERSJA Z DNIA 01.06.2025 

 

Umowa Partnerska​
dla osób prawnych i osób fizycznych prowadzących działalność gospodarczą, w 
tym działalność nierejestrowaną 

 

Zawarta dnia ..................................................... w Gdańsku pomiędzy: 

 

IMPLE P.S.A. wpisana do Rejestru Przedsiębiorców Krajowego Rejestru Sądowego 
prowadzonego przez VII Wydział Gospodarczy KRS Sądu Rejonowego Gdańsk-Północ pod 
numerem 0000951264, o kapitale akcyjnym 10.000 zł wpłaconym w całości., NIP 
PL5833444462, z siedzibą w Gdańsku, ul. Warszawska 100 lok. 15, posługującą się adresem 
email biuro@ekademia.pl zwaną dalej Ekademia. 

a 

Partnerem: 

 

 

 

 

zarejestrowanym w na platformie sprzedażowej dostępnej pod adresem Ekademia.pl lub na 
kopii tej platformy dostępnej pod innymi domenami (zwanymi dalej wspólnie Platformą) oraz w 
programie partnerskim cnebPoints.com (zwanego dalej Ekademia Partners). 

 

w sprawie prowadzenia promocji produktów oferowanych poprzez Platformę w ramach 
programu partnerskiego Ekademia Partners. 

mailto:biuro@ekademia.pl
http://ekademia.pl
http://cnebpoints.com


 

§ 1 POSTANOWIENIA WSTĘPNE 

1.​ Partnerami Ekademia Partners mogą być osoby fizyczne prowadzące działalność 
gospodarczą, działalność nierejestrowaną lub osoby prawne, które zarejestrują się w 
Ekademia Partners i zaakceptują postanowienia niniejszej Umowy. 

2.​ Ekademia zamierza sprzedawać i dystrybuować produkty i usługi własne oraz firm 
oferujących swoje produkty przez Platformę (zwanych Sprzedawcami), objęte 
programem Ekademia Partners (Produkty) przy pomocy Partnerów Ekademia Partners.   

3.​ Ekademia udziela Partnerowi prawo do promocji Produktów objętych Ekademia Partners 
na warunkach określonych w treści niniejszej Umowy zwanej dalej Umową. 

4.​ Ekademia udostępni partnerowi dostęp do panelu Ekademia Partners zawierającego 
listę produktów objętych Ekademia Partners, dane Partnera oraz stan naliczonych 
prowizji zatwierdzonych do wypłaty (zwany dalej Panelem). 

 

§ 2. CZŁONKOSTWO I REPREZENTACJA   

1.​ Ekademia daje Partnerom Ekademia Partners niewyłączne i zbywalne prawo do 
promocji i reklamowania Produktów objętych Ekademia Partners. 

2.​ Partner za pomocą hiperłączy zawierających jego własny i unikalny numer 
identyfikacyjny ujawniony w Panelu Ekademia Partners będzie kierować swoich klientów 
na wskazane przez Ekademia strony www (Polecanie), gdzie dany produkt będzie 
oferowany do sprzedaży. 

3.​ Partner będzie starannie promował Produkty zgodnie z materiałami dostarczonymi przez 
Ekademia biorąc pod szczególną uwagę aktualność prezentowanych przez siebie 
informacji. 

4.​ Partner zobowiązuje się przestrzegać postanowień niniejszej Umowy.   

5.​ Partner nie jest pracownikiem, agentem, ani przedstawicielem Ekademia. Nie ma też 
prawa podpisywać żadnych dokumentów w imieniu Ekademia czy Ekademia Partners. 
Partner ma jedynie prawo przedstawiać się jako Partner Programu Partnerskiego 
Ekademia Partners lub Ekademia Partners. 

6.​ Partner zobowiązuje się wykonywać swoje obowiązki w sposób nie naruszający dobrego 
imienia Ekademia, firm oferujących produkty i usługi w ramach programu Ekademia 
Partners lub jakiegokolwiek produktu zawartego w jego ofercie. 



7.​ Partner ma prawo promować korzyści związane z Ekademia Partners w celu budowania 
swojej grupy partnerów. 

 

§ 3. PROWIZJE DLA PARTNERA   

1.​ Aktualna wysokość prowizji za sprzedaż określona jest indywidualnie dla każdego 
produktu objętego Ekademia Partners i opublikowana wewnątrz panelu Ekademia 
Partners dostępnego dla Partnera.  

2.​ Prowizja może być inna w przypadku kuponów zmieniających cenę Produktu 
definiowanych przez Sprzedawcę Produktu. 

3.​ Wysokość prowizji od nowych transakcji może się zmienić bez wpływu na prowizje 
naliczone przed zmianą. 

4.​ Ekademia może naliczyć Partnerowi prowizję za:   

a.​ bezpośrednie Polecenie klienta na dany Produkt (prowizja bezpośrednia),   

b.​ zakup produktu przez osobę Poleconą przez innego partnera, jeśli Partner 
polecał tę osobę wcześniej i nie było trzeciego partnera pomiędzy nimi (prowizja 
pośrednia),   

c.​ zakup Produktu przez osobę, która zarejestrowała się na Platformie przez link 
Partnera (wieczna prowizja),   

d.​ liczoną od prowizji należnej innemu partnerowi, którego Partner wprowadził do 
Ekademia Partners i szkoli, jeśli Partner spełnił kryteria dla wypłat z wielu 
poziomów wynagrodzeń określone przez Ekademia.  

5.​ Zobowiązaniem Ekademia wobec Partnera powstaje w momencie opłacenia przez 
Sprzedawcę na rzecz Ekademia równowartości prowizji należnej Partnerowi w związku z 
transakcją poleconą przez Partnera, jednakże, jeżeli płatność nie nastąpi w ciągu 90 dni 
od dnia potwierdzenia transakcji, zobowiązanie Ekademii wobec Partnera uważa się za 
powstałe z upływem tego terminu. 

6.​ Partner nie jest wynagradzany za polecanie i zdobywanie nowych partnerów. Rejestracja 
w Ekademia Partners jest bezpłatna i dobrowolna. 

7.​ Suma należnych Partnerowi prowizji znajduje się w Panelu Ekademia Partners po 
zalogowaniu się za pomocą adresu e-mail i hasła Partnera. 

8.​ Partner nie jest wynagradzany za własne zakupy. Ekademia może robić od tej zasady 
wyjątki. Ekademia może anulować prowizje naliczone Partnerowi za zakupy wykonane 



przez niego lub podmioty od niego zależne, podmioty powiązane kapitałowo lub 
posiadające wspólnych beneficjentów rzeczywistych. 

9.​ W przypadku zwrotu Produktu przez klienta prowizje naliczone Partnerowi zostaną 
odliczone od stanu konta Partnera. Jeśli zostały wypłacone, Ekademia naliczy prowizję 
ujemną. 

 

§ 4. WYPŁATY PROWIZJI 

1.​ Partner może wypłacić skumulowane prowizje, jeśli ich wartość przekroczy: 

a.​ 50 PLN w przypadku przelewów na rachunek bankowy w Polsce, 

b.​ 50 EUR wg. bieżącego na dzień wystawienia rachunku lub faktury kursu NBP w 
przypadku przelewów na rachunek prowadzony poza granicami Polski lub w 
systemie PayPal 

2.​ Partner wystawi nie częściej niż raz w miesiącu fakturę albo – w przypadku podmiotów 
zwolnionych z VAT – fakturę bez VAT/rachunek uproszczony lub inny dokument 
potwierdzający należność z terminem płatności 14 dni (zwane dalej Rachunkiem). 

3.​ Rachunek zostanie wystawiony w walucie PLN. 

4.​ Rachunek należy dostarczyć na adres biuro@ekademia.pl albo adres Ekademii 
wskazany w Panelu Ekademia Partners. 

5.​ Wszystkie wypłaty będą wykonywane w PLN. Koszty przelewu poza granice Polski 
zmniejsza stan prowizji Partnera zgromadzonych na jego koncie. 

6.​ Ekademia upoważnia Partnera do wystawienia Rachunku za prowizje uzyskane w 
związku z niniejszą umową w kwocie potwierdzonej do wypłaty za pomocą środków 
komunikacji elektronicznej przez Ekademia w panelu Ekademia Partners. 

7.​ Ekademia nie wypłaca prowizji w inny sposób niż w oparciu o Rachunek wystawiony 
przez Partnera - w szczególności Ekademia nie wypłaca prowizji w oparciu o umowę 
zlecenie, dzieło czy umowę o pracę. 

8.​ Partner samodzielnie rozlicza należne podatki od otrzymanych prowizji. 

9.​ Jeśli Partner jest płatnikiem VAT, do kwoty należnych prowizji wskazanych w panelu 
Ekademia Partners należy doliczyć podatek VAT w wysokości 23%. 

10.​Warunkiem wypłaty prowizji do wypłaty jest wcześniejsze dostarczenie na adres 
biuro@ekademia.pl albo adres siedziby Ekademia podpisanej Umowy.  
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11.​Prowizje wypłacane są w kwocie brutto na wskazany na koncie Partnera rachunek 
bankowy. W przypadku płatników VAT wystawiających za prowizje faktury VAT, rachunek 
bankowy musi znajdować się na Białej Liście podatników. Rachunek bankowy wskazany 
na fakturze lub rachunku inny niż wskazany na koncie Partnera w Panelu nie jest 
wiążący dla Ekademia. Obowiązkiem Partnera jest aktualizacja rachunku bankowego na 
swoim koncie Panelu Ekademia Partners. 

 

§ 5. STRONY WWW PARTNERA I METODY PROMOCJI   

1.​ Partner ponosi odpowiedzialność za wszystkie materiały na swoich stronach lub w 
materiałach promocyjnych. Ekademia nie odpowiada za treści poza swoimi stronami.  

2.​ Jeśli Partner podaje cenę Produktu, obowiązany jest ją na bieżąco aktualizować.   

3.​ Partner nie będzie obiecywał korzyści finansowych ani nie będzie gwarantował innych 
korzyści w związku z zakupem produktów i usług objętych Ekademia Partners. 

4.​ Partner promujący Ekademia Partners musi zaznaczyć, że rejestracja w Ekademia 
Partners jest bezpłatna.  

5.​ Partner nie będzie stosował do promocji Produktów niezamówionej komunikacji 
promocyjnej - listowej, e-mailowej, telefonicznej, VOIP, SMSowej lub innymi kanałami 
elektronicznymi. 

6.​ Partner jest obowiązany znać przepisy dotyczące reklamy i usług elektronicznych w celu 
promocji produktów i usług objętych Ekademia Partners albo samego Ekademia 
Partners. 

7.​ Partner nie może promować Produktów w miejscach łamiących prawo lub szkodzących 
dobremu imieniu Ekademia Partners, Ekademia lub Sprzedawców produktów objętych 
Ekademia Partners.   

8.​ Partner nie będzie promował produktów na forach lub grupach w sposób sprzeczny z ich 
regulaminem. 

9.​ Partner nie może odwoływać się żadną techniką bezpośrednio do pliku 
https://www.imple.com/lib/savecookie.php zapisującego pliki cookies z numerem 
partnera na komputerze klienta. Bezpośrednie odwołanie się do tego pliku nie będzie 
skutkowało zaznaczeniem w pliku cookie klienta, że polecił go Partner i tym samym nie 
będą naliczane prowizje. 

10.​Partner nie może wyświetlać stron objętych programem Ekademia Partners, tj. 
zawierających bezpośrednie lub pośrednie wywoływane przez tą stronę odwołanie się 

https://www.imple.com/lib/savecookie.php


do pliku znajdującego się pod adresem https://www.imple.com/lib/savecookie.php w taki 
sposób, że nie będzie widoczny formularz zamówienia, link lub przycisk kierujący do 
niego. W szczególności Partner nie może wyświetlać stron objętych programem 
Ekademia Partners w oknie przeglądarki o predefiniowanej szerokości mniejszej niż 760 
pixeli i predefiniowanej wysokości mniejszej niż 300 pixeli chyba, że na początku kodu 
źródłowego danej strony jest zapisane inaczej. 

11.​Ekademia ma prawo do monitorowania i wydawania zakazu publikacji stron lub ich 
części, na których Partner promuje Produkty. Partner niezwłocznie usunie treści, które 
według Ekademia mogą naruszać dobre imię Ekademia, któregokolwiek z Produktów lub 
Ekademia Partners. 

12.​Ekademia zobowiązuje się wspierać merytorycznie Partnera w kwestii promocji 
Produktów w Internecie. 

13.​Ekademia będzie indywidualnie rozpatrywać wszelkie skargi na Partnerów biorąc pod 
uwagę racje obu stron, regulamin oraz specyfikę ośrodka z którego skarga napłynęła. 

14.​Partner nie będzie obiecywał gwarancji innych niż wydane przez Ekademia lub 
Sprzedawców produktów i usług objętych Ekademia Partners.  

15.​Partner nie jest zobowiązany do wsparcia posprzedażowego; W razie potrzeby kieruje 
klientów do biuro@ekademia.pl.   

16.​Jeśli Partner zdecyduje się samodzielnie odpowiedzieć na pytanie klienta, jest 
zobowiązany zrobić to w sposób kulturalny i wyczerpujący wszelkie wątpliwości. 
Ekademia w takim przypadku służy dodatkową pomocą. 

 

§ 6. BEZPIECZEŃSTWO DANYCH I PRYWATNOŚĆ   

1.​ Dostęp do Panelu Ekademia Partners zabezpieczony jest certyfikatem SSL oraz loginem 
i hasłem Partnera.   

2.​ Zmiany danych Partnera inne niż adres lub numer konta bankowego oraz cesja konta 
Partnera wymagają formy pisemnej.  

3.​ Dane w Panelu Ekademia Partners mogą zawierać błędy i nie są wiążące; Ekademia 
niezwłocznie skoryguje ewentualne niespójności i na żądanie Partnera wyjaśni 
przyczynę niespójności. 

4.​ Ekademia informuje o nieuznaniu prowizji i wyjaśnia przyczynę na żądanie.   

https://www.imple.com/lib/savecookie.php


5.​ Partner wyraża zgodę na przetwarzanie danych w celach marketingowych i handlowych, 
w tym na otrzymywanie wewnętrznego biuletynu Ekademia Partners zgodnie z Polityką 
Prywatności Ekademia Partners dostępną pod www.cnebpoints.com/prywatnosc  

 

§ 7. SYSTEM OBSŁUGI KLIENTÓW I ZAMÓWIEŃ   

1.​ System informatyczny obsługujący Ekademia Partners (zwany dalej Systemem) 
rozpoznaje Partnerów, którym należy się prowizja, po numerach identyfikacyjnych 
zapisanych na komputerze klienta w tekstowych plikach (zwanych dalej cookies) o 
okresie ważności przynajmniej 12 miesięcy. Każdy plik cookies zawiera 3 pozycje 
odpowiadające prowizjom bezpośredniej, pośredniej i wiecznej, opisujące Partnerów 
którym prowizja się należy oraz daty ważności pozycji pierwszej i drugiej określonej na 
90 dni od daty ostatniego Polecenia. 

2.​ System będzie odnawiał plik cookie za każdym razem, gdy klient odwiedzi jedną ze 
stron www związanych z Ekademia Partners. Ekademia nie jest w stanie zabezpieczyć 
Partnera przed ręcznym usunięciem pliku cookie z komputera klienta. 

3.​ System będzie przesuwał datę ważności odpowiedniej pozycji za każdym razem, gdy 
Partner Poleci ponownie tego samego klienta. 

4.​ Jeśli Partner skieruje klienta na stronę objętą programem Ekademia za pomocą 
specjalnego hiperłącza zawierającego numer identyfikacyjny Partnera, system zapisze 
ten numer z terminem ważności w pozycji pierwszej oznaczającej prowizję 
bezpośrednią. 

5.​ Jeśli wcześniej na pozycji pierwszej znajdował się inny niż danego Partnera numer 
identyfikacyjny, system przesunie go na drugą pozycję oznaczającą prowizję pośrednią. 

6.​ Jeśli po upłynięciu czasu limitu dla dowolnej pozycji od ostatniego Polecenia klient ani 
razu nie odwiedził którejś ze stron objętych Ekademia Partners za poleceniem 
dowolnego Partnera, system wyzeruje daną pozycję. 

7.​ Klientowi, który z polecenia Partnera zarejestruj się na platformie Ekademia.pl, system 
zapisze numer identyfikacyjny Partnera z pierwszej pozycji w cookies w bazie danych 
razem z resztą jego danych oraz w pliku cookie bez limitu czasowego na pozycji trzeciej 
oznaczającej wieczną prowizję. System nigdy nie nadpisze tego numeru. 

http://www.cnebpoints.com/prywatnosc


 

§ 8. DEZAKTYWACJA I SKASOWANIE KONTA   

1.​ Nieprzestrzeganie niniejszej Umowy będzie skutkować rozwiązaniem Umowy, a 
przypadkach rażącego naruszenia jest podstawą do natychmiastowego dezaktywowania 
konta lub dochodzenia roszczeń przez Ekademię lub Sprzedawców oferujących 
Produkty w ramach Ekademia Partners na drodze sądowej. 

2.​ Ekademia jest zobowiązana w ciągu 48 godzin poinformować Partnera o dezaktywacji 
konta oraz podać konkretne przyczyny takiego posunięcia odwołujące się do 
konkretnych działań Partnera niezgodnych z treścią niniejszej Umowy lub prawem. 

3.​ Dezaktywowane konto nie otrzymuje nowych prowizji. Dotychczas zgromadzone 
prowizje nie są kasowane. Partner ma prawo wypłacić środki skumulowane na 
dezaktywowanym koncie jeśli spełnił warunki określone w Umowie. 

4.​ Konto nieaktywne można aktywować pod warunkiem zgody Ekademii. 

5.​ Równocześnie z wysłaniem prośby o zakończenie współpracy, Partner jest zobowiązany 
natychmiast zlikwidować wszelkie materiały promocyjne związane z Produktami. 

6.​ Dezaktywacja konta Ekademia Partners nie blokuje w przyszłości możliwości 
wznowienia współpracy. 

7.​ Partner może odwoływać się od decyzji Ekademia. 

 

§ 9 CZAS TRWANIA UMOWY 

1.​ Niniejsza Umowa zostaje zawarta na czas nieokreślony, z możliwością wypowiedzenia w 
formie pisemnej przez każdą ze Stron, z zachowaniem 1-miesięcznego okresu 
wypowiedzenia. 

2.​ Umowa może zostać rozwiązana: 

a.​ przez Ekademię pisemnie lub e-mailowo na adres Partnera wskazany na koncie 
Partnera w Panelu Ekademia Partners.  

b.​ przez Partnera pisemnie lub e-mailowo na adres biuro@ekademia.pl  

3.​ Umowa może zostać rozwiązana w trybie natychmiastowym w przypadku rażącego 
naruszenia jej postanowień przez Partnera.   
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4.​ W przypadku rozwiązania lub wygaśnięcia Umowy, uprawnienia i zobowiązania Stron (w 
tym dotyczące rozliczeń) powstałe na jej tle będą realizowane i dochodzone dalej 
według postanowień niniejszej umowy jeżeli: 

a.​ nie zostały wykonane przez którąkolwiek ze Stron przed rozwiązaniem lub 
wygaśnięciem niniejszej umowy,   

b.​ wynikły dopiero po jej rozwiązaniu lub wygaśnięciu. 

 

§ 10 INFORMACJE POUFNE 

1.​ Zarówno w czasie obowiązywania niniejszej Umowy jak i w okresie 24 miesięcy od dnia 
jej wygaśnięcia Partner zobowiązuje się do zachowania ścisłej tajemnicy wszelkich 
informacji poufnych, tj. informacji programowych, technicznych, technologicznych, 
handlowych i organizacyjnych dotyczących współpracy i produktów Ekademia, 
nieujawnionych do wiadomości publicznej („Informacje Poufne”).  

2.​ Jakiekolwiek przekazywanie, ujawnianie, wykorzystywanie, zbywanie albo oferowanie 
ujawnienia Informacji Poufnej jest dopuszczalne tylko za uprzednim pisemnym 
zezwoleniem Ekademia lub wobec organów władzy administracji publicznej 
uprawnionych do jej uzyskania na podstawie obowiązujących przepisów prawa 

 

§ 11 ZMIANY UMOWY 

1.​ Zmiana danych adresowych, numeru konta bankowego lub adresu PayPal do wypłat 
stron Umowy nie wymaga formy pisemnej. Strony zobowiązane są aktualizować te dane 
w Panelu Ekademia Partners. 

2.​ Zmiana staje się skuteczna od chwili jej potwierdzenia w Panelu. Strona spełniająca 
świadczenie jest wolna od odpowiedzialności, jeśli korzystała z danych obowiązujących 
w Panelu w momencie realizacji. 

3.​ Ekademia może przenieść na inny podmiot prawa wynikające z Umowy, a przeniesienie 
obowiązków lub całej Umowy wymaga uprzedniej zgody Partnera udzielonej co najmniej 
w formie dokumentowej (e-mail), z zastrzeżeniem, że nowy podmiot zapewni realizację 
zobowiązań na warunkach nie mniej korzystnych dla Partnera. 

4.​ Inne niż powyżej opisane zmiany treści niniejszej umowy wymagają formy pisemnej - w 
przypadku dokumentu własnoręcznie podpisanego i dostarczonego na adres drugiej 
Strony lub opatrzonego kwalifikowanym podpisem elektronicznym i dostarczonego na 
adres e-mail drugiej Strony. 



§ 12 WYŁĄCZENIE ODPOWIEDZIALNOŚCI 

1.​ EKADEMIA NIE BIERZE ODPOWIEDZIALNOŚCI ZA POMINIĘCIE PARTNERA W 
PRZYPADKU RĘCZNEGO LUB AUTOMATYCZNEGO SKASOWANIA PLIKU COOKIE 
PRZEZ KLIENTA, JEGO KOMPUTER LUB NIEPRAWIDŁOWEGO ODCZYTANIA 
SKRYPTÓW Z POWODU NIEKOMPATYBILNOŚCI PRZEGLĄDARKI INTERNETOWEJ. 
EKADEMIA DOŁOŻYŁO WSZELKICH STARAŃ, ABY SKRYPTY BYŁY 
KOMPATYBILNE Z PRZEGLĄDARKAMI UŻYWANYMI PRZEZ CO WIĘKSZOŚĆ 
UŻYTKOWNIKÓW INTERNETU. 

2.​ EKADEMIA ANI SPRZEDAWCY PRODUKTÓW OBJĘTYCH EKADEMIA PARTNERS 
NIE SĄ ZWIĄZANE DEKLARACJAMI PARTNERA INNYMI NIŻ TE, KTÓRE EKADEMIA 
LUB SPRZEDAWCY OPUBLIKUJĄ NA PLATFORMIE. 

 

 

.......................................................................................... 

PARTNER (PODPIS) 

 

 

 


	Umowa Partnerska​dla osób prawnych i osób fizycznych prowadzących działalność gospodarczą, w tym działalność nierejestrowaną 
	 
	§ 1 POSTANOWIENIA WSTĘPNE 
	 
	§ 2. CZŁONKOSTWO I REPREZENTACJA   
	 
	§ 3. PROWIZJE DLA PARTNERA   
	 
	§ 4. WYPŁATY PROWIZJI 
	 
	§ 5. STRONY WWW PARTNERA I METODY PROMOCJI   
	 
	§ 6. BEZPIECZEŃSTWO DANYCH I PRYWATNOŚĆ   
	 
	§ 7. SYSTEM OBSŁUGI KLIENTÓW I ZAMÓWIEŃ   
	 
	§ 8. DEZAKTYWACJA I SKASOWANIE KONTA   
	 
	§ 9 CZAS TRWANIA UMOWY 
	 
	§ 10 INFORMACJE POUFNE 
	 
	§ 11 ZMIANY UMOWY 
	§ 12 WYŁĄCZENIE ODPOWIEDZIALNOŚCI 


